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BECAS Y AYUDAS

¿Te apetece
estudiar y
hacer deporte?
REDACCIÓN
queempleo@que.es

La Fundación Bancaja
ofrece 60 becas de 1.000
euros, con la finalidad
de que los beneficia-
rios, estudiantes-depor-
tistas que optan a con-
seguir una beca depor-

tiva en una universi-
dad americana a través
de la gestión de AGM
Sports, reciban una be-
ca complementaria que
les permita cubrir par-
te de los gastos de su
viaje. El primer paso
para conseguir una es
que te registres en la
página de AGM Sports
(www.agmsports.com/
espanol).

PACO AYALA

El baloncesto te puede ayudar a estudiar en EEUU.

Más información:
bancaja.es/obra
social o
agmsports.com

Debes
tener...
RESIDENCIA
EN ESPAÑA
Además, tienes
que cumplir con
los requisitos aca-
démicos exigidos
por el sistema uni-
versitario ameri-
cano y haber fina-
lizado el bachille-
rato, o estar a
punto de hacerlo.

BUEN NIVEL
DE INGLÉS
Para lograr el ac-
ceso a la universi-
dad americana
(TOEFL y/o SAT),
debes ser buen de-
portista y domi-
nar bien el inglés.

20 becas para Gran Bretaña
La Fundación La Caixa convoca 20 becas para cur-
sar estudios en cualquier universidad o centro de
enseñanza superior de Gran Bretaña. La convoca-
toria termina el 13 de junio. Más información en
obrasocial.lacaixa.es/becas/becas_es.html

Un negocio sólo
para mascotas ‘Vip’
Una franquicia en pleno proceso de expansión, para la que necesitarás 60.000
euros de inversión y, sobre todo, un local en una zona comercial de tu ciudad

FRANQUICIAS ‘YORKY’S’, CADA DETALLE CUENTA PARA TU PERRO

■Nombre de la empresa:
‘Yorky’s’

■Número de franquicias:
3 centros.

■Ubicación: C/ Balmes, 250,
C/ Capitán Arenas, 29 y C/
Mandri, 60 (Barcelona).

■Año de fundación: En los
años 90.

■Inversión inicial: 60.000 €

■Lo más difícil: El modelo de
tienda debe disponer de 30 a
60 metros cuadrados como
máximo, para conservar la
esencia. “El local tiene que es-
tar en una muy buena zona. Es
un tipo de negocio exclusivo.
Es una boutique, no una tien-
da de animales”.

■Lo mejor de este negocio:
“Cada nuevo cliente es un
amigo más. Es emocionante
entregar un cachorrito a sus
nuevos dueños”.

■Contacto: 935 14 67 33
franquicias@yorkys.com

Ficha técnica

REDACCIÓN
queempleo@que.es

“Lujo y emoción aplicado
al mundo de las masco-
tas”. Ese es el lema de
‘Yorky’s’, una franquicia
nacida a principio de los
años noventa con el objeti-
vo de “vender productos
exclusivos, además de la
certificación de cachorros

muy selectos”, dice Roger
Freixenet, director gene-
ral del negocio. Esta em-
presa dedicada a mimar a
a esos pequeños ‘grandes
amigos’ cuenta con todo ti-
po de complementos y co-
mo ellos mismos dicen,
“no tenemos competencia
en el mercado”.

Cachorros
‘toy’
En ‘Yorky’s’ están espe-
cializados en la venta
de razas de tamaño pe-
queño, las conocidas
como ‘toy’. Sobre todo
en Yorkshire, Schnauzer
miniatura, Bichón mal-
tés y Chiuaua. Todos
son entregados con un
dossier con sus datos,
cartilla sanitaria, etc.

El cliente tipo es una
mujer, de entre 30 y
55 años, y con un
nivel medio alto

YORKY’S

En la tienda encontrarás todos los detalles para tu mascota.

UNOS PERROS MUY ‘CHIC’
✔ Sector del lujo
para tu mascota
“Aportamos innovación en
el modelo de tienda por el
alto nivel de decoración
de los locales, exclusivi-
dad de productos y mar-
cas a nivel nacional, ade-
más de la certificación de
cachorros muy selectos”.

✔ Formación en una
de las tiendas
Hay formación en tiendas

propias dónde el franqui-
ciado experimenta un día a
día en ‘Yorky´s’. Así puede
evaluar y certificar la apti-
tud del estilista que traba-
jará en el nuevo centro.

✔ Estilismo canino y
tratamientos dérmicos
Tu perro podrá tener una
piel y un pelo perfecto
gracias a tratamientos y
cosmética de las primeras
marcas. Uno de los cachorritos ‘toy’.


